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Emprenedors  ?

e serie per
cenerar nNous
empresaris

Hi ha emprenedors d'exit que aporten
capital i la seva agenda per donar

IGNASI PUJOL
BARCELONA
@fenen en comu
el creador del cor-
reu electronic de

~ Hotmail, Kristof
Roomp, i David Risher, un
dels fundadors del gegant
nord-america Amazon?
Duetptsdas tobi eng.. .
Barcelona. Encarnen una
generacié d'emprenedors
en seérie —¢és adir, que van
d’'unaempresaalaltra
que donen suport a nous
emprenedors.

El primer va fundar
NCompass Resolution i el
2001 vavendre I'empresa
a Microsoft per 33 mili-
onsde dolars. Ara és res-
ponsable de software de
Microsoft. Treballa des de
casa, a Sant Cugat del
Valleés, i viatja dos cops a
I'any ala seu de Microsoft,
aSeattle (EUA).

Rishers’haestablerta
la capital catalanaiha
fundat Worldreader.org,
una iniciativa que preveu
fer accessible a tothom el
llibre digital. “Només des
d’Europa es pot treballar
per tot el mon: al matiet
potsdedicaral’Asiaiala
tarda a Ameérica”, explica
Christopher Pommere-
ning, emprenedor ale-
many instal-lat a Barce-
lona. Pommerening va
fundar diversos portals
d’internet com Autos-
cout24 i va crear a Barce-
lona amb altres socis
(I'alemany Philipp Schro-
eder, el suec Ricard
Saderberg i l'escocés Blair
MacLaren) Active Ven-
ture Partners, gestora de
capital risc.

Pommerening és
també una espécie d'aglu-

| tinador d’emprenedors.
Els socis d’Active van
crear Veturpreneurs, una
xarxad'inversors interna-
cional amb seu a Barce-
lona, Es tractade la rein-
terpretacio dels business
angels, les xarxes d’inver-
sors privats que invertei-
vosan Vee oo i fatele A~
avantatge de Venturepre-
neurs és que, amés de
recursos economics, els
inversors aporten laseva
experiénciailaxarxade
contactes”, explica Pom-
merening.

Venturepreneurs reu-

neix una trentena d'inver-
sors —volen arribar als
cinquanta aquest any-,
entre els quals destaquen
Carlos Mutioz (fundador
de Vueling), Didac Lee
(Inspirit), Marek Fodor
(Atrapalo), Rodolfo Car-
pintier (Netjuice), Albert
Armengol (eConozco) i
Jesus Encinar (Idealista).
El grup organitza dos
esdeveniments anuals a
Barcelona, en els quals els
seus membres decideixen
en quins projectesien
quina mesura invertei-
xen. Des del 2007 han
invertit en gairebé 200
projectes. Alguns dels
meés destacats sén Blouzz,
Lingia, 3scale i Genoom.
Les inversions oscil-len
entre els 25.000iels
250.000 euros per per-
sona.

Ini ons
Entreel5iel 7 de maig
celebraran la propera tro-
bada a Sitges. A part d'ava-
luar nous projectes
d’inversio, els membres
de Venturepreneurs aco-
lliran els nous integrants

t a noves iniciatives empresarials

Els fundadors de
Vueling, BuyVip |
o Infojobs
inverteixen
ennous
emprenedors a
Barcelona es
vol posicionar
com el hub’
d'emprenedors
en l'ambit
europeu

lese, Esadei
La Salle tenen
les seves
propies xarxes
de business
angels

PROPOSTES. El club Gild de Barcelona va acollir
dijous una sessid de treball entre emprenedors i

‘business angels’. PEre VIRGILI

del grup. Hi passaran a
formar part Gustavo Gar-
cia, fundador de BuyVIP;

| Aquilino Pefa, fundador

de Submarino.com (una
de les primeres empreses
de comerg online a Espa-
nya); el canadenc Colin
Webster, fundador de
Hero Group, i el nord-
america Verne Harnish,
fundador de Gazelles,
consultora especialitzada
en empreses d'alt creixe-
ment.

Perd lalabor de Pom-
merening no queda aqui.
Juntament amb altres
emprenedors s’ha impli-
caten l'elaboracié del Pla
Estratégic Metropolita
que promou I'Ajuntament
de Barcelona. Lacompa-
nyen en l'aventura alguns
dels companys de Ventu-
repreneurs —com Carlos

Muiioz, Didac Lee, Marek
Fodor i Albert Armengol-
iels emprenedors Antoni
Gonzalez Barros (Inter-
com), Alfredo Bassal
(Esteve), Joan Roure
(Iese), Maria Reig (Reig
Capital) i Jordi Naval
(Fundacié Escola Empre-
nedors).

“L'objectiu és convertir
Barcelonaen un hub
(punt de trobada)
d’emprenedors europeus
el 2020, explica Pomme-
rening. Molts s’ho plante-
gen com una manera de
retornar a la ciutat part
del que n’han rebut. Volen
crear un ecosistema
d’emprenedoria a Barce-
lona basat en la seva ubi-
cacié estrateégicailaseva
“altaqualitat de vida”,
segons Pommerening.
Reivindiquen projectes

La Xarxa de
I'lese
en xifres

360 projectes
Es laxifra de propostes
d’inversié que ha analit-
zat el ‘business angel’ de
I'lese des de 'any 2003.

' 38 inversions

Sén les operacions que
s’han materialitzat
durant el mig centenar
de forums d’inversié

organitzats per I'lese.
10 milions

Es el volum total d"inver-
sions que ha vehiculat la
Xarxa d’Inversors Pri-
vats i Family Office de
lescola de negocis lese.



CAPTACIO DE FONS. Alex Loscos, conseller delegat de
BMAT, en una presentacié a inversors dijous. » viraiLt

de volada mundial que
han sorgit de la ciutat els
ultims anys, com la pri-
linia de baix
anyola, Vueling,
BuyVIP, Infojobs, Softo-
nic, eDreams, Atripalo i
Privalia.

Aquest grupd'empre-
nedors han aconseguit que
aquest ambicios objectiu
sigui un dels sis pilars del
Pla Estratégic Metropo-
litd. Per aconseguir-ho
s'haninspirat en diverses |
ciutats i zones del mén ‘
com Silicon Valley, Lon-
dres, '\lll}.,.l[)llr Boston, |

Undel l'vl\qm‘
ten la creacio d’aquest
ecosistema emprcncdor
¢s la proliferacié de xar-
xes de business angels
Barcelona. La més reei-
xida és la de I'escola de

| més competitiu

| dors i business angels

| nord-america

negocis Iese, la Xarxa
d’Inversors Privats i
Family Offices. Aquesta
iniciativa agrupa empre-
saris
ros i Luis Martin Cabie-
des- i patrimonis
familiars (family u_/]u es)
que analitzen c:
setmanes entre sis i vuit
propostes d'inversio. Des
de la seva creacid, el
2003, han tancat 38 ope-
racions per valor de més
de deu milions d’euros.
EI2010 van acordar nou
inversions
“La crisi ha propiciat
Paparicié de projectes

gura Marta-Patricia Apa-
ricio, gerent de la Xarxa
de I'Tese. L'escola ofereix
també programes de for
macio tant per a inversors
com per a emprenedors.
“Es tracta que parlin el
mateix llenguatge”, afe-
geix Aparicio.

Els business angels del
lese han apostat durant
aquests anys en empreses
d'éxit com BuyVIP (va
aconseguir 1,3 milions
d'euros) i Privalia (1,75
milions) o, més recent-
ment, Bankimia (360.000
euros) i Oferum (150.000
wmesy Ladniciativase
sumaa Fin 1 socie-
tat de capital risc de I'lese.

Programa XIP

La Xarxa de I'lese forma
part de la plataforma XI1P
(Xarxes d’Inversors Pri
vats) de la Generalitat,
creada l'any 2004. Aquest
progré participaa
I'EBAN (European Busi
ness Angels Network).
.m\h('-( n formen part els
angels d’Esade,

g edRocket, Kei
retsu Forum (vegeu
I'entrevista de la pagina
segiient) i BCN Business
Angels.

Els 652 inversors pri-
vats de la plataforma X1P
van atendre 708 empre
ses durant el 20091 van
tancar 22 operacions per
un valor d’inversié supe-
rior als 4,8 milions
d'euros.

Aquestes xarxe
sumen a altres mecanis-
mes de finangament
d'emprenedors, com les
gestores de capital risc
d'Inveready i Nauta Capi-
tal, iles societats creades
per La Caiy ixa Capi-
tal Semilla, € Capital
Pyme Innovacion i Caixa
Capital Micro), que
sumen uns recursos de

54 milions d'euros.

El club de nuguux(nld
vaorganitzar dijous a
Barcelona una sessio de
treball entre emprene

espanyols, brité

com Gonzalez Bar- |

ciatives

Entrepreneurshnp City
| Barcelona com a 'hub’

Christopher Pommerening va iniciar Barcelona
Entrepreneurship City. Va comencar el 2008 com un

| grup de Facebook. “Era una prova per veure si el tema
de 'emprenedoria ens interessava només a cinc gui-
ris”, explica Pommerening. Pero avui el grup ja té
1.200 seguidors. La iniciativa ha cobrat for¢a i s’ha
erigit en una comissié de treball del Pla Estratégic

| Metropolita. L'objectiu: que Barcelona sigui un hub
(centre de connexions) d'emprenedors a nivell euro-
peu en un periode de deu anys. “Pensem que aixo és
més estratégic per a la ciutat que no el fet de crear un

| clister artificialment”, diu. La comissié s’ha fixat tres
objectius prioritaris per a aquest 2011: captar empre-
nedors estrangers, potenciar la formacio en empre-
nedoria i simplificar els tramits burocratics, que
sovint s6n un obstacle per als emprenedors.

PIONER. Christopher Pommerening va fundar Active
i la xarxa d’inversors Ventureprenev ERE VIRGILI

De Silicon Valley ala UB

| Capital risc "de baix cost”

Ignacio Fonts va ser vicepresident mundial de Hew-
lett Packard (HP). L'any p: tvac Inveready
First Capital, un fons de capital risc especialitzat en
noves firmes tecnologiques. El fons disposa de cine
milions d’euros per invertir i entre els inversors hi
figuren un grup de directius espanyols que treballen a
Silicon Valley, des d'on Fonts va dirigir el negoci de
consumibles d’HP. Fonts explica que fins ara els fons
de ¢ .npilnl risc posaven traves per finangar potit(-s
operacions (d'entre 1i 1,5 milions d’euros), ja que sén
quantitats que dificilment justifiquen l'estructura
d'un gran fons. Inveready ha volgut ocupar aquest
ninxol. “Som el low cost de la industria del capital
risc”, explica Ignacio Fonts, El fons ajuda a vehicular
tots els ajuts que ofereixen les administracions per
als emprenedors i hi afegeix entre 100.000 i 300.000
euros per operacid, Ja n’ha tancat una vintena, com
les de Neurotech, Transbiomed o Bionanoplus,

FINANCADORS. Josep Maria Echarri i Ignacio Fonts,
responsables d’Inveready. INVEREADY




